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Ils résistent
a la tempete

B Notre palmarés 2009 des CGPI confirme que la profession a

été touchée par la tourmente qui a sévi sur les marchés
boursiers. Mais ils ont su résister et sécuriser leurs clients.

A LA UNE

GRAS SAVOYE ET
WILLIS REETUDIENT
LEUR PACTE

SANS DETOUR

YANN BOARETTO,
COORDINATEUR DES
INDEMNISATIONS
POUR KLAUS




Douoar Wargns

10 %

des CGPI évoquent la facturation

[DOSSIER] I

Le cru zo009 du Top CGPl de
I'Argus met en évidence plu-
sieurs tendances, Il confirme, d'une

part, que lactivité 2008 a été

moins rémunératrice, Pour 35% de
CGP du classement, l'année se
solde par des baisses de 2% a 35%
du chiffre d'affaires ainsi que des
encours sous gestion. Pour peser
davantage vis-a-vis des partenai-
res et fournisseurs tout en capita-
lisant sur des expertises pluridis-
ciplinaires, les regroupements
saccélérent, par rachats de clien-
téle, rapprochements ou mises en
commun de moyens. Exemples?
Evolia & Villeurbanne vient de fu-
sionner 4 cabinets, Cyrus Conseil
a Paris se dit prét & accueillir

d’honoraires comme une solution
pour faire face a la demande
croissante d’audits patrimoniaux.

m Difficile de citer tous les projets 2009 que nous ont
dévoilés les conseillers patrimoniaux indépendants
du classement Argus : recrutement, formation,
refonte des gammes, regroupements et franchises...
Crise ou pas, |a profession fourmille d'initiatives,

montrant son dynamisme.

d’autres structures en son sein et

chez Provence Patrimoine Conseils
a Toulon, rachats et regroupe-
ments sont en discussion.

Renforcer les liens avec
les prescripteurs

Dautres songent plutot & se déve-
lopper, notamment par le recours
aux franchises. Le cabinet Borde
Le Cozler, a Chartres, a lancé Ca-
ducée Gestion privée, pendant que
Jean-Lue Monteil, & Manosque,
pouponne les jeunes sous l'ensei-
gne « Monmeilleurbanquier.com »,
et que Vitalépargne, a Caen, ouvre
une franchise pilote 3 Agen. Beau-
coup renforcent les liens avec les
réseaux de prescripteurs naturels
que sont les experts comptables ou
les notaires et recrutent des com-
merciaux. A la question : «Com-
ment voyez-vous évoluer vos ho-
noraires dans les années a venir? »,
les réponses fournies mettent en
évidence une seconde tendance :
10 % des CGPI évoquent sponta-
nément la facturation d'honoraires
comme: une solution pour faire
face a la demande croissante

d'audits patrimoniaux, compenser
la chute des commissions sur en-
cours, amortir la baisse des frais
d'entrée en assurance vie du fait
de la concurrence des contrats
Internet & o % et gagner en crédi-
bilité vis-a-vis des autres profes-
sionnels (avocats, notaires).

Pour renforcer les liens avec leurs
clients, lannée 2009 est placée
sous le signe de la communication.
Le recours aux newsletters aug-
mente, les CGPI organisent des
réunions a théme, animent des
conférences et mettent sur pied des
formations pour exposer aux clients
et prospects les nouveautés juridi-
ques et les différentes stratégies
financiéres. Par la méme occasion,
cette présence met en avant leur
expertise, aceroit leur notoriété
locale et leur permet de capter de
nouveaux clients. L'informatique
nest pasenreste, les projets foison-
nenten lamatiére. « Nous dévelop-
pons activement notre site Internet
pour l'accés de nos clients et intra-
net pour nos conseillers », avance
Thierry Marchard a latéte de Ageo,
dans la Marne. MWV.DEB.
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CREER UNE FRANCHISE

Jean-Luc Monteil,
Compagnie Financigre
Colbert a Manosque

11 E0 CRISE, LA MEILLEURE
DEFENSE, C'EST L'ATTAQUE.
POUR DEUELOPPER LE
CABINET EA METTAAT LE
PIED A LETRIER A DES
JEUNES DIPLOMES, NOUS
AUONS CREE UNE
FRANCHISE,
MONMEILLEVRBANOUIER.
COM, RUEC POUR OBJECTIF
UNE DIZAINE D'AGENCES EN
FRANCE DICI A 2010 SOUS
CETTE ENSEIGAE. 1

PALMARES 2009

Plusde 1 D0 & affaires en 2008
Arkanissim Finance

PRIVILEGIER LES PLACEMENTS SIMPLES

It Aprés le fort développement des produits structurés
incompréhensibles pour les clients et source de
déconvenues, NOUs visons un retour aux produits de
placement “purs” aux valorisations compréhensibles,
principalement des fonds actions, fonds en euros et

immobilier de qualité a prix raisonnable. i
: Vincent Tanguy, Tanguy Finances a Nantes

Gregory Teyssier,
Rodol, i

Eric Le Cozler,
Thierry Borde

José Zaraya

Demlnlq_ ue Dunker,

olphe Guillemin

Vincent Iagg

Robert Anthon

Jean-Paul Huneau

Eric achmann,
Christophe Besse

X aurel Ja kubuak

Persp

e 300000 & 400800

[Annecy, Haute-Savoie] Ofivier Collin

Letailleur Conseils & Patrimoine [Lille, Nord Christine Letailleur

Vitalépargne (Caen, Calvados)

De 200000 3300006

Certus Finance [Besancon, Doubs]

aurent Grimm,
Frangois Lebeau

Olivier Cognard,
Denis Bourgu

Moins de 200 000
Alter Egale [Paris 8e/ Géraldine Métifeux

Jiminy Conseil (Annecy, Haute-Savoie

Version Patrimoine [Bordeaux, Gironds Yves Mazin

Paris. rrvata Finance (Paris 9e) Philippe Cazadieu

(1) Conseillers ayant une mission de vente. [2] Hors immobilier.

ACCROITRE LA PART

DES HONORRIRES

11 noys FAbORISONS

LA REMUNERATION EA
HOACRAIRES CAR C'EST
PAR CE BIAIS DUE NOTRE
PROFESSION SE
DEUELOPPERA, RUPRES

DU GRAND PUBLIC ET DES
AUTRES PROFESSIONNELS
0U PATRIMOIE, NOTRIRES,
AUOCATS, ERPERTS-
COMPTABLES. N0US
WEHCLUONS PAS DE
DEUELOPPER NOTRE
ACTIUITE DE TRANSACTION
IMMOBILIERE. 11

Vincent Paquier, Prométhée
Conseil, Bordeaux
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